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واگذاری مطالبات قراردادی



مفهوم فکتورینگ

طرفین فکتورینگ

اساسا سه طرف درگیر یک معامله فکتورینگ هستند: 

۱- فروشنده کالا
۲- خریدار کالا

۳- عامل یعنی موسسه مالی

فکتورینگ یک شیوه تامین مالی مبتنی بر قرارداد است. به عبارت دیگر نوعی فروش

مطالبات است که طی آن بنگاه اقتصادی حساب های دریافتنی خود را طی یک قرارداد به

یک نهاد مالی واگذار می کند. 



مزایای فکتورینگ

 

 تامین مالی و نقدینگی در دسترس برای فروشنده با اعتبار محدود از منابع بانکی سنتی

 پوشش ریسک اعتباری برای نهاد  مالی و تامین کنندگان (فروشندگان)  

بهبود ثبات زنجیره تامین و کاهش ریسک توزیع زنجیره تامین

بهینه سازی سرمایه در گردش برای فروشنده (پیمانکار)

بهبود شرایط وصول مطالبات برای فروشنده



منافع عامل
فکتور

منافع فروشنده
یا پیمانکار

منافع فکتورینگ

انتقال ریسک احتمالی به بیمه اعتباری

      اعمال قرارداد بیشتر با تامین کنندگان بر اساس حساب باز 

افزایش حجم سفارش از تامین کنندگان به دلیل دسترسی بهتر
آنها به سرمایه در گردش

پیشنهاد محصول متمایز با ایجاد شرایط انعطاف پذیر برای SME و
مشتریان شرکت های بزرگ     

تامین مالی برای SMEها و در عین حال تنوع بخشیدن به
ریسک در پرتفوی بدهکار

دریافت زود هنگام و بهبود نقدینگی و چرخه تبدیل پول 

  دسترسی به منابع مالی سرمایه در گردش و کاهش خطرات تاخیر در
پرداخت و نکول (به ویژه در صورت عدم مراجعه)

 بهبود ترازنامه (در صورت عدم مراجعه و فروش واقعی)

کاهش هزینه با استفاده از خدمات مدیریت بدهکار 

 رشد تجارت با شرایط حساب باز

منافع خریدار  یا
کارفرما
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ساز و کار فکتورینگ

2- تامین کننده مالی ارزیابی جنبه های مختلف معامله را انجام می دهد و با ارائه خدمات فکتورینگ موافقت
می نماید.

6- تامین کننده مالی مبلغ باقی مانده فاکتور را منهای کارمزد به فروشنده می پردازد. 

1-فروشنده به دنبال تامین کننده مالی (عامل) برای ارائه خدمات فکتورینگ می گردد.

4- تامین کننده مالی درصدی از ارزش فاکتور (مثلا80%) را پیش پرداخت می کند.

3- فروشنده کالا/خدمات را تحویل می دهد و
فاکتور را برای خریدار و یک کپی از فاکتور را برای

تامین کننده مالی ارسال می کند.
5- در سرسید، خریدار کل مبلغ فاکتور را به

تامین کننده پرداخت می کند.

1-فروشنده به دنبال تامین کننده مالی (عامل) برای ارائه خدمات فکتورینگ می گردد.



ماده۱۸

ماده۱۲

فکتورینگ در ایران

هیئت وزیران به پیشنهاد مشترک وزارت امور اقتصادی و دارایی و سازمان برنامه و بودجه کشور و به
استناد به اصل یکصد و سی و هشتم قانون جمهوری اسلامی ایران و ماده هشت قانون حداکثر
استفاده از توان تولیدی و خدماتی کشور و حمایت از کالای ایرانی آیین نامه اجرایی این ماده را

تصویب کرد

همچنین طبق ماده دوازدهم بخشنامه دستورالعمل ارائه خدمات تامین مالی زنجیره تامین
توسط موسسات اعتباری بانک مرکزی؛ 

موسسه اعتباری می تواند به منظور ارائه خدمات و اجرای شیوه تامین مالی زنجیره تامین، راسا
یا با مشارکت سایر موسسات اعتباری، بخشی از خدمات مورد نیاز خود از قبیل طراحی، ایجاد،
توسعه و راهبری سکوی تبادل اطلاعات بین اجزای زنجیره تامین، ایجاد و نگهداری بانک
اطلاعات مشتریان، داده پردازی و داده کاوی گردش مالی و تجاری مرتبط به زنجیره های تامین
و سایر نیازهای فناوری اطلاعات مرتبط با تامین زنجیره ای را به اشخاص ذی صلاح، برون

سپاری کنند.

همچنین طبق ماده هجدهم همین بخشنامه؛ به منظور افزایش کارایی در تامین مالی زنجیره
تامین و در چارچوب مفاد این دستورالعمل و سایر مقررات و ضوابط ابلاغی بانک مرکزی،
موسسه اعتباری حسب توافق و بنا به درخواست مشتری می تواند در مراحل مختلف فرآیند
تامین مالی زنجیره ای، اقدام به ایجاد یا تخصیص اعتبار، تضمین، انتقال، تنزیل و تسویه

ابزارهای تامین مالی زنجیره تامین نماید.
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موسسه مالی

 البته باید به این نکته نیز توجه داشت که برای استفاده از روش های تامین مالی جدید و پیاده سازی آنها
بهتر است از شرکت هایی که در این کار تخصص و تجربه دارند استفاده نمود تا نتیجه بهتر در عین حال

با صرف زمان و هزینه کمتر حاصل شود.

گروه مشاوران کیش با استفاده از افراد متخصص در حوزه مالی وIT، از تبیین و آموزش تا طراحی
پلتفرم و پیاده سازی فرایند فکتورینگ و همچنین نظارت بر ساز و کار و اجرای آن در کنار تمامی
شرکت های متقاضی تامین مالی به شیوه های نوین و بهینه جهت حل چالش های سرمایه در
گردش و همچنین بانکها در خصوص بهبود جریان درآمدی و پایدارسازی ترازنامه شان خواهد بود.
تیم ما با برقراری ارتباط بین طرفین درگیر در این فرآیند و ارائه مشاوره تخصصی در این حوزه

باعث بهبود عملکرد این زنجیره و شکل گیری یک انتفاع سه جانبه می شود. 



شرکت «گروه مشاوران اندیشه ورز مشکات کیش» به شماره ثبت ۱۴۷۹۱ و شناسه ملی ۱۴۰۱۲۴۶۷۲۴۳ با اخذ
مجوز به شماره ۳-۰۱۳۰۲۶۵۰۱۰۸ از منطقه آزاد کیش، به عنوان یک شرکت مشاوره ای خصوصی به ارائه
خدمات مشاوره ای و تخصصی به شرکت ها و بنگاه های اقتصادی کشور در زمینه های سرمایه گذاری، توسعه
کسب و کار، توسعه بازار، فناوری مالی، مطالعات اقتصادی، مدیریت زنجیره تأمین، تحلیل، پژوهش های

کاربردی و آموزش های تخصصی می پردازد.

ارتباط با ما

درباره ما

۰۹۰۰۲۰۵۲۵۰۱

info@kishgroup.net

KCG_kishgroup

دفتر مرکزی: جزیره کیش، خیابان رودکی، ساختمان اداری دیپلمات، طبقه سوم،واحد۳۱۵
۴۴۴۶۱۰۰۷ـ۰۷۶

دفتر تهران: میدان آرژانتین، ابتدای بخارست، ساختمان شماره ۴۹، طبقه چهارم، واحد۶
۸۸۷۶۲۵۴۴ـ۰۲۱


